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Verkaufs- Workshop

Kennen Sie das? Ein Kunde I&sst sich bei Ihnen ausfihrlich beraten, stellt seine Fragen und Sie geben
Ihr Bestes um ihn zu Gberzeugen. Dann kommt so etwas wie ,Das muss ich mir noch Uberlegen® oder
»~Jetzt spreche ich noch mit meiner Frau.“ ... Méchten Sie diesem ,Kunden* kiinftig etwas verkaufen?
Dann nehmen Sie an diesem Workshop teil, trainieren Sie Lésungen flr die oben genannten und
weitere Situationen. Auch fur lhre individuellen Verkaufssituationen erarbeiten wir Ihre Lésungen.

Wichtige Inhalte dieses Workshops sind:

- Die wichtigsten Schritte zum sicheren Verkaufsabschluss

- Personliche Ziele im Verkaufsgesprach

- Hilfreiche Argumentationen und Fragestellungen fir zielfihrende Verkaufsgesprache
- Kurze Praxistibungen in 2er und 3er Gruppen

- Und was kommt nach dem erfolgten Verkauf?!!

- Personliche Starken erkennen, definieren und nutzen

Frisch aufgetankt mit guten Argumenten starten Sie nach diesem Workshop in ihre Verkaufsgesprache.

Matthias A. Lammer, Inhaber von K.L.I.C.K.- Training, steht lhnen auch nach dem Workshop fir einen
aktiven Austausch und lhre Fragen zur Seite.

Fragen zur Veranstaltung beantwortet M. A. Lammer gern, siehe Kontaktdaten.
Wir freuen uns darauf, Sie an diesem Tag ab 09:30 Uhr begriiRen zu dirfen.

Mit freundlichen GriiRen
lhr K.L.I.C.K.-Team

Termin:

Siehe Terminubersicht oder fragen Sie uns
,Come together ab 09:30 Uhr
Beginn: 10:00 - ca. 18:00 Uhr

Ort:

Nach Vereinbarung - bundesweit

Preis:

Ihre Investition betragt € 280.-, zzgl. MwSt. pro Person
(€ 333,20 brutto), incl. Schulungsmaterial und Unterlagen.
Fur lhr leibliches Wohl ist ebenfalls gesorgt.

K.L.I.C.K.-Training Hinter der Bahn 25 Fon: 0800 0 777 967 info@klick-training.de
Matthias A. Lammer 21439 Marxen Fax: 0800 0 777 968 www.klick-training.de


http://www.futurebox.de
http://www.futurebox.de
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Verbindliche Anmeldung

Hiermit melde ich mich verbindlich zum Verkaufs- Workshop
am ___._ 2016, in der Zeit von 10:00- 18:00 Uhr an.

Meine Investition betragt € 280.- zzgl. MwSt. pro Person (€ 333,20 brutto).

Teilnehmer: Ggf. Rechnungsadresse/ Unternehmen:
Name: Unternehmensname:

Vorname: Abteilung/Kontakt:

Strale: Strale:

PLZ/Ort: PLZ/Ort:

Telefon: Telefon:

E-Mail : E-Mail :

Ort, Datum: Unterschrift/ Stempel:

Weitere Teilnehmer:

Name: Vorname:
Name: Vorname:
Name: Vorname:

Ihre Anmeldung ist bis 14 Tage vor dem Workshop erforderlich.
Ihre Rechnung erhalten Sie mit Ihrer Anmeldebestatigung. Die Rechnung ist direkt fallig.

Rucktrittsbestimmungen: Sollten Sie am Workshop nicht teilnehmen kénnen, haben Sie die Moglichkeit,
eine Ersatzperson zu benennen. Bis zwei Wochen vor Workshopbeginn ist die Ruckzahlung der
Teilnehmerpauschale abzuglich € 50.- zzgl. MwSt. fur Bearbeitungsgeblhr moglich. Danach kann die
Teilnehmerpauschale nur erstattet werden, falls der Platz anderweitig besetzt werden kann. Auch in
diesem Fall wird die Bearbeitungsgebuhr von € 50.- zzgl. MwSt. fallig.

Bitte faxen Sie diese Anmeldung an:

0800 0 777 968

(Sie erhalten dann |hre Anmeldebestatigung)

K.L.I.C.K.-Training Hinter der Bahn 25 Fon: 0800 0 777 967 info@klick-training.de
Matthias A. L&mmer 21439 Marxen Fax: 0800 0 777 968 www.klick-training.de



